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Werkzeuguberbestande

Im Internet anbieten

Seit August haben Werkzeughéandler die
Moglichkeit, Uber das Internetportal www.Tool-
Stock.com ihre Uberbestiande anzubieten.

Fir viele Handler besteht mit diesem
Angebot eine reelle Chance, Produkte,
die sich Uber den herkémmlichen
Weg nicht mehr verkaufen lassen, in
einem neuen Markt anzubieten. Betrei-
ber dieser Plattform ist der Fachverband
des deutschen Maschinen- und Werk-
zeug-GroBhandels e.V., FDM.

Schwierige wirtschaftliche Rahmen-
bedingungen, Konzentrationsprozesse,
zunehmende Direktverkaufe durch Her-
steller und eine expandierende Internet-
wirtschaft mit Verdrangungspotenzial
durch B2B- und B2C-Geschafte sind Ent-
wicklungen, die den GroBhandel mehr
und mehr auf den Priifstand stellen.

Die Fachgruppe Gebrauchtmaschi-
nen im FDM musste sich diesem Ver-
drangungswettbewerb im Bereich des
E-Commerce bereits vor einigen Jahren
stellen. Internetportale der so genann-
ten New Economie ,schossen wie Pilze
aus dem Boden” und witterten speziell
im Gebrauchtmaschinenhandel ein |u-
kratives Geschaft. Dies war auch die
Geburtsstunde des handlereigenen Ge-
orauchtmaschinenportals Machine
Stock.com: Seit dem 06. Dezember
am Netz", gilt dieses Portal mit
per 14.000 standig verflgbaren ge-
rau Werkzeugmaschinen und
rund 110.000 Zugriffen pro Monat als
zet weltweit konkurrenzlos.
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werden, abzusetzen. Im We-
sentlichen sind es folgende
Grinde, die zu Uberbestan-
den fithren kénnen:

* Mit jedem Katalog-
wechsel fallen regelmaBig Artikel
aus dem bisherigen Programm, die
dann nicht mehr vermarktet wer-
den kénnen

* Der Disponent hat sich , verdispo-
niert”; eine viel zu groBe Stlickzahl
eines Artikels wurde geordert.

* Ein langjahriger Kunde, der in der
Vergangenheit stets eine bestimm-
te Menge eines bzw. mehrerer be-
stimmter  Artikel bestellt hat,
bendtigt z. B. aufgrund techni-
scher Anderungen in der Produkti-
on zukunftig diese nicht mehr
oder nicht mehr in der gleichen
Stuckzahl.

¢ Aufgrund eines Lieferantenwech-
sels fallen dessen Artikel aus dem
Programm und werden auch im
Katalog nicht mehr angeboten.

* GroBe Handelsketten nehmen einen
Fachhandler als neuen Lieferanten
auf, erwarten aber die Ricknahme
des Wettbewerbslagers.

Das Konzept

Der FDM ist Trager des Internetpor-
tals und wacht als neutraler Branchen-
verband Ober die Spielregeln, die sich
die Nutzer auf mehrheitlichem Wege
selbst geben. GemaB den bereits beste-
henden Rahmenvereinbarungen ist das
Unternehmen LogoTech oHG als exklu-
siver Systembetreiber des Verbandes
mit der Erstellung, dem Support, der
= ='"d der Weiterentwicklung des
beauftragt.
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! Quality in surplus

Schnittstelle einzulesen. Neben den (ib-
lichen Produktangaben wie Preis, An-
zahl, technische Beschreibung etc. hat
der Handler zudem die Maglichkeit, Bil-
der und Produktbeschreibungen im
PDF-Format hinzufligen. Der Nutzer
entscheidet also selbst, in welcher Form
er seine Uberbestande anbietet. Ande-
rungen lassen sich jederzeit vorneh-
men.

Der suchende Kunde kann die im In-
ternet eingestellten Uberbestande kos-
tenfrei abrufen. Dazu stehen dem Besu-
cher zwei Suchvarianten zur Verfigung.
Zum einen kann der Uber eine Volltext-
suche die gewtlinschten Informationen
abrufen; zum anderen gelangt er tber
die verschiedenen Kategorien zu den
gewtinschten Informationen.

Nach erfolgreicher Suche hat er die
Auswahl zwischen einer Zwischenspei-
cherung des gefundenen Artikels oder
der Bestellung. Das Angebot bzw. die
Bestellung wird direkt per E-Mail an
den entsprechenden Handler, der die-
sen Artikel eingestellt hat, weitergelei-
tet. Weitere Transaktionen werden
dann direkt zwischen Anbieter (Hand-
ler) und Interessent/Kaufer abgewickelt

Dem beteiligten Handler entstehen
Kosten in Hohe von 3.000 Euro als ein-
malige Startgebihr sowie eine monatl-
che Nutzungsgebiihr in Héhe von 75
Euro. Flur Kooperationsmitglieder ent-
fallt die StartgebUhr.

Interessierten E/D/E Mitgliedern wirc
ToolStock.com wadhrend des Branchen-
treffs auf einem FDM-/LogoTech-Stana
am 16. und 17. September 2003 pra-
sentiert. Ansprechpartner ist Kurt Rz-
dermacher vom FDM. (=)
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